Von Norbert Wiegand

GRONEGAU. ,Erstaunliche
und kuriose Erlebnisse beim
alljahrlichen Verkauf wvon
Christbdumen sind wahrlich
keine Seltenheit", schmun-
zelte der etwas betagte
Héndler auf einem Tannen-
hof.Im Gespréch stellte sich
heraus, dass es sich um den
wohl erfahrensten Tannen-
baumverkdufer des Grone-
gaus handelte. Denn Heiner
Grottendieck ist bereits seit
67 Jahren aktiv im Christ-
baumgeschéft tatig.

Der Neuenkirchener
wollte aber nicht aus dem
Nahkistchen plaudern: ,, Auf
Anekdoten rund um den sen-
sibelsten Einkauf des Jahres
stoflen sie hier in der Weih-
nachtszeit jeden Tag und live.
Gerade heute war eine dltere
Dame hier, die hat sich so
ziemlich alle 600 bis 800

LOKALES

Welche Tanne

passt zu
welchem Typ?

Kurioses beim Baumkauf

Bdume angeschaut, die wir
momentan jeden Tag unse-
ren Kunden zur Auswahl pri-
sentieren“, sagte Grotten-
dieck. Da sei leider nichts
Brauchbares dabei, habe sie
behauptet.

»Erstalsich ihr den aussor-
tierten Ausschuss hinter der
Scheune zeigte, wurde sie
fiindig und zog doch noch

gliicklich von dannen - mit

einem Baum, den wir sonst
geschreddert hitten.”

»Mit Weihnachts-Tannen
ist es wie bei der Paarfindung
fiir die Ehe: Auf jeden Topf
passt ein Deckel®, schlussfol-
gerte Grottendieck aus sei-
nem reichen Erfahrungs-
schatz.

Manche wollten zuerst ei-
nen schlanken grofien Baum,
kauften letztlich aber doch
einen kurzen breiten.

Der Verkidufer miisse vor

‘allem Ruhe bewahren und je-

den Kunden in seiner Indivi-

Der Gr&Benwahnslnnige Der gekaufte Baum passt emfach nichtin den Porsche rein. (Bild gestellt).

dualitit und gelegentlichen
Widerspriichlichkeit akzep-
tieren. Manchmal sei dabei
die Feinfiihligkeit eines ge-
schulten Psychologen erfor-
derlich.

Bei einem Rundgang tiber

Der Spétkdufer: Er kommt typischerweise noch a 1. Weihnachtstag, um den vorherigen
Fehlkauf zu kompensieren (Bild gestellt).

Der Spétkaufer

»~Wir haben jedes Jahr zehn
bis zwanzig Kunden, die am
1. Weihnachtstag eine Tanne
kaufen - den Installateur, der
am Heiligen Abend eine Hei-
zung reparieren musste, oder
die Oma, die unerwartet
doch noch iiberraschenden
Besuch vom Enkelkind be-
kommen hat", so Grotten-
dieck. ,Meist sind es aber
Maénner, die einen vorheri-
gen Fehlkauf ausbiigeln miis-
sen, um den weihnachtlichen
Frieden mit Partnerin oder
Familie zu retten.”

Der Unentschlossene
w»Dieser Baum ist hinten
ein wenig gleichméifiiger ge-
wachsen als der andere®,
sagte Thomas Miiller. Eigent-
lich hatte er schon vor zwei
Stunden einen Baum ausge-
wihlt, fand aber doch noch
einen etwas besseren. Auf
diese Weise hatte sich inzwi-
schen der sechste Baum an-
gesammelt. ,Hermann, pack
dem Kunden den Baum ein®,
rief Grottendieck. ,,Halt: Ich
will mir noch mal eben die
Korktanne anschauen, die
ich zuerst ausgesucht hatte.”

Der groBe Familienrat

Bei manchen Familien ist
der Tannenbaumkauf eine
ganztidgige Gemeinschafts-
aktion. Da muss sich auch die
traditionsverbundene  Ur-
groffmutter mit der schrillen
Enkelin einigen. Der Fami-
lienrat inspiziert sorgfiltig
jeden potenziellen Wohnzim-
merschmuck auf Schwach-
stellen. ,Bei Familie Hir-
drich ging das auflergewdhn-
lich schnell®, erinnerte Grot-
tendieck an stundenlange
Beratungen anderer Grofifa-
milien.

den Tannenhof begegneten
Grottendieck und seinem
schreibenden und fotografie-
renden Begleiter sechs wei-
tere Typen von Christbaum-
kdufern. Da mag sich manch
einer wiedererkennen...
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Der groBe Familienrat: Familie Hardrich sucht mit Oma ihren Baum us. Nicht ganz einfach,
viele Geschmécker unter einen Hut zu bringen.

Der GréBenwahnsinnige
Eine wunderbar gewach-
sene Riesentanne hatte sich
Eckart Hengelage ausge-
sucht. Erst als er sie ins Auto
packen wollte, wurde ihm
klar, dass sie wohl kaum in
seinem sportlichen Cabrio
unterzubringen ist. ,Bei al-
ten VW-Kifern haben wir sol-
che Bdume an der schrigen
Motorklappe . angebunden,
das konnen wir ihrem Luxus-
flitzer aber wohl nicht zumu-
ten“, bot Grottendieck den
Bringservice bis zur Haustiir

Der Unentschlossene: Thomas Muller hat sich schon sechs Der Preisbewusste: Horst Miller hat ein gutes billiges Baum-
Baume ausgewahlt, aber immer noch keinen gekauft.

Exemplar ftr 3,50 Euro ausgewahit.

Die Okotante

»Der Baum ist doch wohl
nicht gespritzt“, meinte die
Okologisch bewusst einkau-
fende Kundin Henrieke Die-
kenhorst. ,Sie selbst sind
aber auch nicht gerade unge-
spritzt®, spielte Grottendieck
auf den Parfiimduft an, der
von der Naturfreundin aus-
ging. ,Ich benutze aus-
schliefilich Naturkosmetika“,
antwortete die Kundin
schlagfertig. ,Unsere Baume
sind auch 100 Prozent reine
Natur®, iiberzeugte er die kri-
tische Fragestellerin.

Der Preisbewusste

Einige Tannenkdufer wol-
len einfach nur den preiswer-
testen Baum haben. Horst
Miiller fand ein seiner Mei-
nung nach gutes Baum-
exemplar fiir 3,50 Euro und
war damit voll zufrieden.
~wir haben auch ganze
Béume fiir sechs Euro zu bie-
ten“, wollte Grottendieck
eine verbesserte Variante des
Christbaums fiirs Weih-
nachtsfest vorschlagen, fand
damit aber iiberhaupt kein
Gehor bei dem Liebhaber des
schlichten Kiefernastes.

Die Okokundin: Henrieke Diekenhorst will einen ungespritz-
ten Baum, riecht aber selbst nach samtlichen Duftnoten.




